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ordinaria mercantil y, en casos expresos, la “via sumaria” aplicable cuang,
la legislacién supletoria la admita y cuando haya desaparecido, como ep ¢
Cédigo de Procedimientos Civiles del Distrito Federal, la vigente cuando g
expidi6 la Ley General de Sociedades Mercantiles. '

—

ENSAYO SOBRE LA NATURALEZA JURIDICA DEL “PEDIDO”

Ramén ConcHA MALo

. INTRODUCCION

Se ha hecho cada dia mas comun la utilizacién, en el medio de los negocios,
ya mercantiles, ya civiles, del asi denominado “pedido”, pues sirviéndose de este
vocablo con una gran elasticidad, lo encontramos aplicado a muy diversos actos
juridicos.

Tal diversidad de aplicaciones y usos del citado término, ha acarreado la idea
de que todo aquello que se denomina “pedido”, es de idéntica naturaleza juri-
dica, y lo que es mias, se ha pretendido calificar a este sistema de contratacién,
como una forma distinta de contrato, de especie atipica, cuya naturaleza atan
no se ha precisado. y sobre el que falta un estudio detenido, para determinar
sus alcances: especie, contenido, sujetos, objeto, efectos juridicos, etc....

No existe obsticulo alguno para que en el derecho se den figuras nuevas, que
«an lo suficientemente acordes con las condiciones sociales, que por naturaleza
son variables, pues de lo contrario el derecho no serfa, como se pretende, un
instrumento eficaz de regulacién de las relaciones humanas, sino mds bien una
ordenacién obsoleta, que se convertirfa en obsticulo o freno de la natural evo-
lucién social.

Lo anterior, no sélo se basa en consideraciones filoséfico juridicas, sino en
preceptos concretos de nuestra legislacion mexicana, pues, entre otros, nuestro
Coédigo Civil para el Distrito Federal en materia comin vy federal para esa
jurisdiccién, consagra sabiamente el principio conocido como de “libertad con-
tractual”’, es decir que las partes pueden libremente establecer el sentido y
alcance de las obligaciones que contraen, con la tnica limitante de no trans-
gredir las normas prohibitivas, el orden publico, el derecho legitimo de ter-
ceros y las buenas costumbres (Articulos 1796, 1832, 1839 y 1858), y por ello,
las partes no tienen limite para crear e innovar formas contractuales, acordes
a sus necesidades y a los fines que persiguen.

Otro tanto acontece con nuestro actual Cédigo de Comercio que consagra en
los siguientes preceptos el mismo principio de la libertad contractual:

“ARTICULO 78.—En las convenciones mercantiles cada uno se obliga en
la manera y términos que aparezca que quiso obligarse, sin que la validez
del acto comercial dependa de la observancia de formalidades o requisitos
determinados.”



“ARTICULO 81.—Con las modificaciones y restricciones de este Cédigo
serdn aplicables a los mercantiles las disposiciones d_el derecho civil acerca
de la capacidad de los contrayentes y de las excepciones y causas que res-
cinden o invalidan los contratos.”

No obstante lo anterior, y trayendo a la mente aquel adagio filoséfico ue
reza que “los entes o conceptos no deben de n.mltiplic.arse sin necesidad”, cop.
sideramos que lo mds pertinente es indagar primero si el vocablo “pedido” ng
engloba diversos actos juridicos tipicos, que conviene detallar Y separar, antes
de“muhiplicar innecesariamente los contratos, al considerarlo un nuevo contrato
atipico. )

Ya Marcel Planiol habia sefialado la equiparacién del pedido con la venta
de cosa futura al establecer “las ventas mercantiles son generalmente VENTAS
DE COSAS FUTURAS: como sucede tratindose de LOS PEDIDOS hechos a
los FABRICANTES, que, en el momento en que los aceptan no tienen por lo
general, los efectos que se obligan a entregar en el plazo establecido, y a me-
nudo no tienen ni siquiera las materias primas necesarias para elaborarlos”,

Por lo tanto, nos proponemos indagar la esencia de los pedidos, para saber
qué relaciones juridicas encierran, y si éstas pueden considerarse tipicas o no,
para en cada caso, concluir las caracteristicas propias de dichas relaciones.

11. EL PEDIDO COMO ACTO UNILATERAL

Queremos senalar, primero, que el pedido en si, es propiamente un acto uni-
lateral de uno de los contratantes, y no es consecuentemente un contrato, pues
¢ste exige el acuerdo de voluntades o consentimiento sobre el objeto pretendido,
como claramente lo sefialan los articulos 1792 y 1803 del Cédigo Civil.

En efecto, unas veces el pedido en si, redicese a la “peticién” que hace un
posible contratante a otro eventual contratante, proponiéndole la celebracién
de un contrato. Por ejemplo, si A, necesita un automévil, acude con B, y la
férmula un “pedido”, esto es, le “pide” que le venda un vehiculo, lo que nos
hace evidente que el tal “pedido” no constituye atin un contrato, sino tan sélo
una oferta de contrato. Otras veces sucede exactamente lo contrario, cuando,
por ejemplo, se ha realizado una policitacién por un comerciante, que ha ofre-
cido mercancfas a determinado precio, y una persona acude al establecimiento
y formula su “pedido” constituyendo lo que hace un aprovechamiento de la
declaracién unilateral de voluntad del comerciante oferente y conforma, con
su aceptacién, el consentimiento requerido para que se dé nacimiento al con-
trato de compra-venta.

De lo anterior se infiere que el pedido en sf puede consistir en:

A) UNA OFERTA DE CONTRATO.

B) LA ACEPTACION DE LA OFERTA O EL APROVECHAMIENTO
DE UNA DECLARACION UNILATERAL DE VOLUNTAD.
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Ambas posibilidades difieren entre sf, pues dan nacimiento a consecuencias
juridi(as diversas que es necesario precisar.

A) OFERTA DE CONTRATO

En la oferta de contrato, es precisamente el oferente el que formula el pedi-
do. y por lo tanto queda ol?lxgado a sostener su gferta durante el plazo que uni-
lateralmente haya establecido, y si no lo ha fijado y se trata de un ausente

ueda vinculado por su oferta durante tres dfas mds al necesario para la ida
y vuelta regular del correo. (Articulo 1806). i
Aqui conviene sefalar una diferencia esencial entre el derec_ho civil que sos-
tiene la teorfa de la recepcién, por lo que toca a la aceptacién de la oferta
(Art. 1807) y el derecho mercantil que consagra la teorfa de la expedicién
(Articulo 80), es decir, en el derecho civil no se tiene por conformado el con-
sentimiento, sino hasta que el proponente u ofereme' RECIBE la gomunicacién
de la aceptacion, y en cambio en el derecho comercial, basta la simple EXPE-
DICION de la aceptacién, para que se tenga por perfeccionado.el contrato,

Jgualmente, conviene recordar que nuestro Cédigo Civil, incorporando la
tradicion germdnica, en contra de la rigida teoria tradicional romana y fran-
cesa, ha consagrado el principio de que la SOLA DECLARACION UNILATE-
RAL DE VOLUNTAD PRODUCE CONSECUENCIAS JURIDICAS, es decir
vincula y obliga al declarante unilateral. Por ello los articulos 1804 y siguientes
del Cédigro Civil, senalan la vinculacién del oferente de un contrato durante
el plazo sefialado, y malamente se puede pretender que en la simple oferta
haya un acuerdo de voluntades, no obstante lo cual, el oferente debe cumplir
lo ofrecido, en caso de aceptacién, y mientras ésta no se produzca no puede
retractarse de la oferta si ain no expira el plazo.

B) LA ACEPTACION DE LA OFERTA O APROVECHAMIENTO DE
LA DECLARACION UNILATERAL DE VOLUNTAD.

Nuestro legislador ha ido mds all4, en cuanto a la posibilidad de que la sola
voluntad unilateral sea jurigénica, pues independientemente de la oferta de
contrato, sefiala otras tres formas de declaraciones unilaterales de voluntad que
constituyen otra fuente de obligaciones: la policitacién, el ofrecimiento al pu-
blico y la estipulacién a favor de tercero. :

Por ello, como sefialamos anteriormente, bien puede encontrarse al pedido
como simple aceptacién de la oferta de contrato o aprovechamiento de la poli-
citacién, en cuyos casos, ya no son ni el oferente ni el declarante los que formu-
lan los pedidos, sino los recipiendarios de la oferta o la policitac%én.

Tocante a este punto cabe seialar, que el aceptante ha de. cefiirse a los tér:
minos de la oferta o policitacion (Arts. 1810 y 1860 del Cédigo Civil), pues si
la modifica, ello acarrea que se le considere como nueva oferta, en el caso de la
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simple oferta de contrato o simplemente se desliga el declarante unilateral,
en el caso de la policitacién. . )

De lo anterior se infiere, que un pedido no necesariamente va a conducirnos
2 la celebracién de un contrato, pues si ha sido una simple oferta, y ésta no
ha sido aceptada, nunca se tendrd por celebrado elu contratp Propxaesto, por la
falta del elemento esencial que conocemos cOmMo “consentimiento” o acuerdo
de voluntades. En cambio en los casos de los pfdld(?S al oferente o policitante,
que constituyen aceptacién de la oferta o poliictacién, tales pedidos constity.
ven la emisién de voluntad necesaria, para conformar el acuerdo de voluntades.
o consentimiento, dando nacimiento y perfeccionando al contrato ofrecido.

Por ende, de acuerdo con nuestra premisa seiialada lineas arriba, el pedido
no es necesariamente un contrato, €s mds, en puridad de conceptos, nunca es en
si, un contrato, pues siguiendo a Planiol, podemos decir, que el contrato se da
cuando el pedido se acepta, pero la aceptacién en si ya no es e! pedido, sino
la conformacién del contrato ofrecido, ya que sostener lo contrario equivaldria
a confundir la oferta con el contrato mismo ofrecido.

De lo expuesto podemos deducir que el pedido pu‘ede encontrarse en el pre-
dmbulo de cualquiera relacién juridica, y en cualquier contrato, cuando no es
sino una oferta de contrato, siendo entonces sinénimo el término “pedido” del
término “oferta”. Y cuando el pedido no es sino sinénimo de “aceptacién” y
puede encontrarse en cualquier tipo de contrato. y .

En cambio, como aprovechamiento de una declaraciéon unilateral de volun-
tad, creemos que sélo puede encontrarse, racionalmente h‘ablam.io, en el caso
de la policitacién, no en la oferta al piblico, ni en la estipulacién a favor de
tercero, v entonces el término pedido es sinénimo de “aprovechamiento”, como
ya hemos senalado.

111. RELACIONES JURIDICAS QUE PUEDEN NACER CON MOTIVO DE
UN PEDIDO

Si, como hemos sefialado, el pedido puede encontrarse en el predimbulo de
cualquier relacién juridica bilateral o no, es factible que el mismo sea el ante-
cedente de cualquier contrato definitivo o no, es decir, cabe no solamente en
los contratos de eficacia propia y definitiva, sino también en los llamados pre-
paratorios, o conocidos también como contratos de promesa.

De esa manera, pues, podremos encontrar al pedido, subyaciendo en cual-
quiera de estas dos posibilidades:

A) COMO ANTECEDENTE DE UN CONTRATO DE PROMESA O
PREPARATORIO.

Como lo puede ser el de promesa de compraventa, y asi en la prictica nos
encontramos que muchas empresas inmobiliarias suelen aceptar pedidos que no
son sino ofertas de contratos preparatorios o de promesa de compraventa de
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casas, condominios o departamentos. Lo anterior es perfectamente valido y m
pues el contrato de promesa, aunque preparatorio, es un auténtico contrato,
con su acuerdo de voluntade§ esencial y su objeto definido, y desde luego con
una regulacion legal especifica que encontramos en los articulos 2234 y si-
guientes del Cédigo Civil. Por lo tanto una oferta bajo la forma de pedido,
o un pedido que encierre la aceptacién de una oferta o una policitacién, como
ya senalamos, tiene real cabida en-traténdose de un contrato de promesa.

Es importante subrayar que, distorcionando el sentido preciso del pedido,
puede acontecer, lo que de hecho ocurre con enorme frecuencia, que bajo el
nombre de “pedido™, con que se bautiza a un contrato de adhesién, y al docu-
mento que lo contiene, hay un verdadero contrato, ya no digamos de promesa,
sino de auténtica compra-venta, siguiendo el criterio legal y jurisprudencial
vigentes, que ven en el acuerdo de precio y cosa con un principio de ejecucién,
un auténtico y real contrato de compra-venta.

Sin embargo, no perdamos de vista, que lo anterior no es sino una perversién
del vocablo “pedido” y de su auténtica conceptuacién juridica en los términos
ya sefialados anteriormente.

B) COMO ANTECEDENTE DE UN CONTRATO DEFINITIVO

En efecto, si ya hemos visto que el pedido, ya como aceptacién, ya como
oferta, puede conducir al acuerdo de voluntades o consentimiento requerido
para la formacién de una relacién juridica bilateral, es obvio que puede ser
el antecedente de cualquier contrato defiintivo: el de compra-venta, arrenda-
miento, prestacion, de servicios, de obra, etc.. ..

Resulta necesario, una vez mds, hacer hincapié en que el contrato definitivo
a que condujo el pedido, ya no es el pedido mismo, sino una entidad juridica
diversa, con vida propia e independiente, de la misma manera como el todo
no se confunde con las partes, o por usar un sfmil juridico, de la misma forma
como el contrato difiere de sus elementos, pues no existe convertibilidad en-
tre ellos.

Consideramos que serfa interminable analizar todos los contratos a que puede
conducir un “pedido” o que se disfrazan bajo el nombre de un “pedido”, pero
aeemos que es interesante analizar, si, como algunos han pretendido, en la
prictica el pedido s6lo se utiliza en relacién con el contrato de compra venta,
0 lo que es lo mismo, que sélo da lugar a dicho contrato.

Planiol, entre otros, y conforme a la cita textual antes transcrita, considera
que el pedido aceptado da lugar a una compra-venta de cosa futura, refirién-
dose especificamente al caso de productos manufacturados que no existian al
momento de la celebracién del contrato de venta.

Nosotros creemos que el pedido, puede dar lugar al nacimiento de un con-
trato bien de compra-venta; bien de compra-venta de cosa futura; bien de obra

a precio alzado, o de obra a precios unitarios, por lo que analizaremos estas
posibilidades:
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V. COMO SIMPLE COMPRA-VENTA

De conformidad con lo preceptuado por los art(culos 2?48 y 2249 del Cédigo
Civil, el acuerdo de voluntades sobre cosa y precio tendiente a la transmisién
de la propiedad de una cosa o un derecho, da lugar a la compra-venta.

Por lo tanto, si el pedido es una oferta de contrato para adquirir una cosa
va existente y de la que puede dispon_er el vendedo.r, o bien es la aceptacién e
una policitacién del vendedor, es obvio que el pedido aceptado da lugar a una
simple compra-venta. _ k

Los requisitos para el supuesto anterior, son que la cosa vendida exista en
la naturaleza, se encuentre en el comercio y sea determinada o determinable
en cuanto a su especie como sefiala el articulo 1825 de nuestro Cddigo Civil.

Debemos senalar que la mencionada posibilidad, esto es la simple, lisa y llana
compra-venta, y sus diversas modalidades se rigen por lo dispuesto en los ar-
ticulos 2248 y siguientes del Codigo Civil, paar actos de esta indole, y los
articulos 371 y siguientes del Cédigo de Comercio, para actos de esta tltima
naturaleza, y quedando por lo tanto, las partes del contrato, obligados a las
cargas v obligaciones que para adquirente y enajenante sefalan, en primer
lugar el clausulado del acto, después la teoria general de las obligaciones y
por tltimo la reglamentacién ya civil ya mercantil de las ventas.

Suele ocurrir que el pedido se haga en formas preimpresas del propio ven-
dedor, y que éste supedite la aceptacién del pedido al cumplimiento de deter-
minados requisitos y condiciona su aceptaciéon a ciertas reglas. En estos casos,
debemos senialar dos aspectos importantes: primero, que no habrd contrato,
sino hasta que se haya aceptado expresa o ticitamente el pedido, previo el
cumplimiento de los requisitos sefialados; segundo, que por tratarse de formas
preimpresas, y en caso de duda, debe de interpretarse y resolverse cualquier con-
troversia en favor del que formula el pedido y en contra del “autor de la
cldusula”, en este caso el vendedor.

Conviene por ultimo sefialar que en los casos de pedidos al vendedor, la
oferta de contrato nace del formulante del pedido, y éste no es la aceptaciéon
de una oferta, puesto que no ha mediado un ofrecimiento de venta por parte
del vendedor. En efecto, la Ley sefiala con meridiana claridad que una cosa
es ofrecer la celebracién de un contrato, que debe contener la voluntad precisa
y clara del oferente para celebrar un contrato, y otra bien distinta, la_polici-
tacién u oferta de venta, que requiere el serio ofrecimiento al publico en
general de una cosa a determinado precio. Por lo tanto, debe de distinguirse
muy claramente una policitacién de una simple cotizacién, pues en ésta s6lo
se informa, en contestacién a una pregunta, el precio que puede tener una
cosa, pero no constituye ni una oferta de contrato ni una policitacién, pues
cotizar es s6lo informar sobre el precio que una cosa puede tener en un
momento dado.

V. COMO COMPRAVENTA DE COSA FUTURA

Este supuesto es el contemplado por Planiol en la cita transcrita, y en la qué
se seiiala, que encontraremos la venta de cosa futura cuando, al celebrarse el
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contrato aquella atn no exista en la naturaleza, al menos en su forma defi-
nitiva.

Ahora bien, la cosa futura puede darse o bien por un fenémeno o hecho de
Ja naturaleza, o bien por el hecho de un tercero ajeno al contrato, o bien ‘
gltimo, por el trabajo de una de las partes. : ;

Hay autores que no ven distincién alguna en los supuestos anteriores y sin
mas concluyen que en todos los casos nos encontramos ante compra-venta de
cosas futuras.

Sin embargo, otros autores como Colin y Capitant, Marcel Planiol, Puig Peiia
y otros consideran que cada supuesto o varios de ellos dan lugar a contratos
distintos, y asi nos dicen que si la cosa ha de producirse por un simple fenémeno
natural o el hecho de un tercero, podemos hablar de venta de cosa futura: en
cambio si ésta va a producirse por el trabajo de una de las partes, esta;nos
ya no frente a una venta de cosa futura, sino frente a un contrato de obra ,

Nuestro Cadigo Civil distingue no sélo la compra-venta de cosa futura (:Art
1826) del contrato de obra a precio alzado (Art. 2610) y del contrato de obrz;
por precios unitarios, por piezas o a destajo (Art. 2630), sino que distingue con

toda claridad la compra-venta de esperanza (Arts. 2792 y 2793), en los siguien-
tes términos:

por

A) Hay COMPRAVENTA DE COSA FUTURA

Cuando la cosa vendida no existe en la naturaleza, y su produccién debe
atribuirse 2 un fenémeno natural o el trabajo de un tercero. En este tipo de
venta EL. VENDEDOR SOPORTA EL RIESGO DE LA NO EXISTENCIA
DE LA COSA FUTURA. El contrato es conmutativo y no aleatorio Articu-
los 1826, 1838 y 2309 a contrario sensu.

B) Hay COMPRA DE ESPERANZA:

Cuando el comprador toma a su cargo los riesgos de que la cosa futura no
pueda llegar a existir por lo que el vendedor tiene derecho al precio indepen-
dientemente de la produccién o no produccién de la cosa vendida, Articulos
2792 y 2793. Este contrato es netamente aleatorio, Articulo 1838.

Cuando el pedido se refiera a cualquiera de los dos supuestos anteriores, es-
taremos ante compraventa con las modalidades sefialadas, sujetas a la regula-
cion propia de la compra-venta, con las variables precisadas, y quedando las
partes sujetas al contrato por los principios de obligatoriedad, intangibilidad,
conservacion y seguridad de los contratos, esto es que no pueden sacudirse
sus ob_lngaciones unilateralmente: ‘pacta sunt servanda”; ni pueden dejar de
cumplir sus obligaciones por haber variado las condiciones existentes al mo-
mento de la celebracién del contrato: “rebus sic stantibus”.

VI. COMO CONTRATO DE OBRA

s {)e acuerdo con los autores citados y nuestro Cédigo Civil, si la cosa objeto
¢l contrato no existe en la naturaleza al momento de la celebracién del acto,
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y su produccién depende del trabajo, _habilidad, capacidad y conocimiento de
una de las partes, el contrato en cuestion es de obra, ya a precio alzado ya 5
precios unitarios o bien a destajo. ‘ .

Nosotros creemos que lo mis comun en los pedidos a fabricantes, industria.
les o contructores, asi como a los artesanos €s encontrar una oferta de contratg
de obra. En efecto, el producto que se pi(‘le aun no exis'te en la naturalez, s,
produccién depende del trabajo del fabricante, industrial, constructor o arte.
sano, las materias primas las proporcionan éstos, independientemente de que
haya anticipos en efectivo o en especie, pues el riesgo es siempre de ellos hasta
la total entrega de la cosa y la razén por la que se escogid a éstos, €s su conoci-
miento, capacidad o habilidad.

Si comparamos las anteriores caracteristicas con los elementos que sefialan
los articulos 2616 y siguientes del Cddigo Civil, hallaremos una absoluta
identidad:

“ARTICULO 2616.—El contrato de obra a precio alzado, cuando el em-
presario dirige la obra y pone los materiales, se sujetara a las reglas si-
guientes.”

“ARTICULO 2617.—Todo el riesgo de la obra correrd a cargo del em-
presario hasta el acto de la entrega, a no ser que hubiere morosidad de
parte del duefo de la obra en recibirla o convenio expreso en contrario.

“ARTICULO 2626.—El empresario que se encargue de ejecutar alguna
obra por precio determinado, no tiene derecho de exigir después ningin
aumento, aunque lo haya tenido el precio de los materiales o jornales.”

“ARTICULO 2633.—El empresario que se encargue de ejecutar alguna
obra, no puede hacerla ejecutar por otro a menos que se haya pactado
lo contrario, o el duefio lo consienta; en estos casos la obra se hard
siempre bajo la responsabilidad del empresario.

“ARTICULO 2635.— EIl dueiio de una obra ajustada por un precio fijo
puede desistir de la empresa comenzada, con tal que indemnice al em-
presario de todos los gastos y trabajos y de la utilidad que pudiera haber
sacado de la obra.”

‘ARTICULO 2638.—Si el empresario muere antes de terminar la obra,
podrd rescindirse el contrato; pero el duefio indemnizard a los herederos
de aquél del trabajo y gastos hechos.”

Lo anterior nos revela las profundas diferencias que hay entre un contrato de
compra-venta de cosa futura y un contrato de obra, pues, mientras éste €s “intuitu
personnae”, aquél no lo es; y precisamente por ello, en el CONTRATO DE
OBRA cabe la RESCISION UNILATERAL, articulos 2635 y 2636 del Caodigo
Civil, como clara excepcién al principio de que no puede dejarse el cumplimien-
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1o de los contratos al arbitrio de una sola de las partes, articulo 1797; y en la
compra-venta de cosa futura no hay tal excepcién. En la compra-venta, se siguen
Jas reglas generales para gl sa_n'e;amlento por vicios ocultos, con las dos acciones
wehibitoria” y quanti minoris”, con su estrecho plazo de prescripcién de seis
meses, articulos 2142y 2149; mientras que en el contrato de obra la responsa-
pilidad contractual clg’l empresario por los defectos de la obra no tienen un plazo
espcciﬂl de prescripcion, a}rt(cu~lo 2134} y por lo tanto $e estd a la regla general
de! plazo mas largo fie diez afios, articulo 1159. Por tltimo existen en el con-
trato de obra las acciones oblicuas o subrogatorias que tienen los proveedores y
trabajadores en contra del d.ueﬁo de la obra, por el importe de las cantidades
que €ste adeude el empresario, articulo 2641, lo que desde luego no se da en
el contrato de compra-venta.

De lo anterior inferimos, que la distincién que hemos hecho entre compra-
venta de cosa futura y contrato de obra no es puramente académica o tebrica,
sino que tiene enorme trascendencia en la préctica y en la legislacién, siendo
or ende necesario que se distinga con toda claridad un contrato de otro, para
poder resolver las controversias que se susciten en su ejecucién e interpretacién.

VII. CONCLUSION

Debemos concluir, pues, que en el “pedido™:

A) No hay propiamente un contrato, sino que se trata mds bien: o de una
oferta de contrato, o de la aceptacién de una oferta de contrato, o bien de la
aceptacion de una policitacién u oferta de venta al publico.

B) Que puede ser el antecedente de contratos de diversa indole, ya preparato-
rios, ya definitivos, tipicos o no.

C) Que no es exacta la afirmacién de que en el pedido se encuentra siempre
un contrato de compra-venta.

D) Que més bien el pedido es una oferta de contrato de obra, en los casos en
que los bienes objeto del contrato, son manufacturados por el co-contratante.

E) Y por ultimo, que el pedido no es una forma nueva de contratacién o una
figura juridica independiente, sino que engloba diversas figuras y da nacimiento
a relaciones juridicas diferentes, cuya precisa regulacién ya existente hace inne-
cesaria una legislacién especifica, haciéndose evidente una vez mis el principio
de interpretacién de los actos juridicos, segtin el cual, dichos actos han de inter-
pretarse no por el nombre que las partes le han dado, sino por su contenido
obligacional, articulo 1851 vy siguientes del Coédigo Civil.



