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INTRODUCCION

La Convencion de Naciones Unidas sobre los contratos de compra~
venta internacional de mercancias, (en lo sucesivo, la convencién)
que entré en vigor en México el 1 de enero de 1989 constituye un
notable avance en la construccién de un derecho mercantil comin,
o supranacional.’ Sus reglas de interpretacién son un elemento funda-
mental de la misma. El correcto conocimiento del alcance de ellas per-
mite darse cuenta de la novedad juridica que implica una convencién
de este tipo, y de los graves obstaculos que pueden impedir su desa-
rrollo. El objetivo fundamental que se tenia en mente al aprobarla
era conseguir la uniformidad en el régimen juridico de la compraventa
internacional de mercaderias. Este objetivo es dificil de alcanzar, pues
no basta con tener, como ya se tiene, un acuerdo respecto de un

! Una descripcién general sobre la convencién, su texto oficial y guia bibliogra-
fica sobre ella, puede verse en ApAME GoppARD, Jorge. “La convencién sobre
compraventa internacional de mercaderias”’, seccién monogrifica de la Revista de
Investigaciones Juridicas, Escuela Libre de Derecho, Numero 13, México, 1989,
pp. 499-676,
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texto escrito, sino que ademas es necesario que la interpretacién que
se haga de ese texto, y que sera hecha por jueces y arbitros pertene-
cientes a los mas diversos sistemas y tradiciones juridicas, sea también
uniforme, o al menos, se haga a partir de reglas comunes.

Las reglas de interpretacion son parte tan esencial de la convencign,
que Joachin Bonell,? uno de los juristas que mas conocen de ella, opi-
na que las partes de un contrato que va a regirse por la convencién
no pueden acordar —no obstante el principio de autonomia de las par-
tes establecido en el articulo 6—~ que la convencién se interpretara
por otras reglas que no sean las que ella misma precisa. Estas las
define en sus articulos 7, 8 y 9.

El articulo 7 precisa cémo debe hacerse la interpretaciéon de la con-
vencién. Sefala, parrafo primero, que la explicacion y extensién de sus
disposiciones a situaciones concretas debe ser hecha con un criterio “in-
ternacional”. Luego, parrafo segundo, precisa que la integracién de
normas nuevas para solucionar casos no resueltos expresamente por
ella debe hacerse a partir de los principios generales en que se basa
la convencion.

El articulo 8 sefiala dos criterios para interpretar el contrato de com-
praventa y las declaraciones de las partes, previas o posteriores al
mismo. El primero es sul jetivo: las declaraciones se interpretan de
acuerdo con la intencién de quien las hace. El segundo, de aplicaciéon
subsidiaria, es objetivo: se interpretan de acuerdo con el sentido que
les daria una persona razonable.

La cabal interpretacién del contrato y de la convencién requiere
conocer cuales seran los usos mercantiles aplicables, ya que constituyen
normas juridicas que pueden modificar, ampliar o incluso derogar las
disposiciones de la convencién. El articulo 9 establece que son aplica-
bles al contrato los usos que las partes hayan convenido expresa o
tacitamente, estos tiltimos bajo ciertas circunstancias, y determina que
ciertos usos, por ser ampliamente difundidos y observados, se aplican,
independientemente de la voluntad de las partes, por disposiciéon de
la propia convencién.

En los articulos 10 y 13 la convencién precisa cémo han de inter-
pretarse dos términos que tienen gran importancia practica: el término
“establecimiento”, que es decisivo para resolver si la convencién se
aplica a contratos determinados, y el término “por escrito”’, que se in-
terpreta de forma muy liberal a fin de facilitar los tratos comerciales.

2 BoNELL, “Interpretation of convention” en Commentary on the international
sales law, Milan, Giuffre, 1988, (en lo sucesivo Commentary) pp. 93 y 94.
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I. INTERPRETACION DE LA CONVENCION
1. Principios de Interpretacion

Las reglas para interpretacién del texto de la convencién, esto es
para la explicacién y delimitacién del alcance de sus disposiciones, las
define el primer parrafo del articulo 7. Ahi se establece que en la in-
terpretaciéon de la convencién deberan tenerse en cuenta: a) su caracter
internacional; b) la necesidad de promover la uniformidad en su apli-
cacion, y c) la observancia de la buena fe en el comercio internacio-
nal. .

En realidad, el articulo establece dos criterios de interpretacién. El
primero es el caracter internacional del texto, y el segundo el principio
de buena fe. El objetivo de conseguir la uniformidad en su aplicacién,
no es mas que una consecuencia del caracter internacional del texto.*

Parrafos como éste se encuentran ya incorporados en otras conven-
ciones internacionales, como la convencién sobre prescripciéon de accio-
nes en la compraventa internacional (articulo 7), la convencién sobre
la representacién en la compraventa internacional de mercaderias
(articulo 6), o la convencién sobre el transporte maritimo de mercan-
cias (articulo 3). El objeto de ellos, como se explicara adelante, es
conseguir que las convenciones se interpreten independientemente de
los conceptos, reglas y principios de un determinado derecho nacional.

a) Interpretacion internacional. Esta es la directriz fundamental,
y es rica en implicaciones. La primera, de caracter negativo, es que
la convencién no debe interpretarse a la luz de uno u otro derecho
nacional. Teniendo en mente esto, los redactores de la convencién pro-
curaron, en la medida de lo posible, usar un lenguaje comin, no
técnico, para evitar asi que se interpretara de acuerdo con tradicio-
nes juridicas nacionales. Por eso evitaron el uso de términos como
culpa, fuerza mayor y otros.*

El que la interpretacién no sea nacional conlleva que los jueces o
arbitros que conozcan de controversias regidas por la convencién, deben
hacer a un lado, en la medida que esto sea posible, su propia tradi-
cién juridica; sus leyes, sus precedentes judiciales o jurisprudencia y
su doctrina nacionales. Esto no va a ser nada facil de llevar a la

3 Asi opina BoneLr, Commentary, p. 72.

4+ Honnorp, Derecho uniforme sobre compraventas internacionales, Trad. por
Fernando Sanchez Calero y Manuel Olivencia Ruiz, Madrid, 1987, p. 137. En lo
sucesivo, HonNoLD.
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practica, por la inercia propia de las concepciones juridicas y el pecu-
liar, y razonable, conservadurismo de los jueces.

Desde un punto de vista positivo, la interpretacién internacional
significa que la convencion debe interpretarse auténomamente. No obs-
tante que la convencién sea aprobada y ratificada por un Estado, y
adquiera de esa manera el rango de derecho positivo en el orden
juridico de ese Estado, materialmente no es Derecho nacional, porque
rige relaciones comerciales internacionales que se establecen entre per-
sonas de diferentes nacionalidades y en ambitos territoriales que exce-
den los limites del territorio de un Estado. Por eso, la convencién no
debe interpretarse como parte de un orden juridico nacional, sino
que debe interpretarse, por ahora, como un derecho auténomo. Con
el tiempo, debera irse formando un cuerpo de derecho privado inter-
nacional, del cual la convencién sera una parte, y entonces el requisito
de interpretacién internacional, ya no se agotara en la interpretacion
auténoma, sino que exigira la interpretacion en concordancia con ese
futuro derecho privado comiin.

La interpretacién auténoma de la convencién exige que ella sea, en
cuanto esto sea posible, interpretada por si misma. Lo primero es
desentrafiar el significado literal del texto, pero cuando éste es oscuro,
o insuficiente para resolver un problema determinado, entonces se
debe procurar la interpretacién del sentido de sus palabras.

En este punto, podra presentarse una diferencia importante entre
los juristas y jueces de paises de derecho codificado, que estan acos-
tumbrados a interpretar ampliamente las leyes, procurando descubrir
su sentido en la intencién del legislador, y acudiendo con ese fin a la
historia legislativa, y los juristas y jueces de paises del common law,
que procuran interpretar estrictamente las leyes, sélo por su significado
literal, y acudir, cuando éste no es suficiente, a sus precedentes judi-
ciales.

Los comentaristas ® de la convencién opinan que la convencién debe-
ra interpretarse ampliamente, esto es procurando desentrafiar el sentido
que pueden tener sus disposiciones mas alla de su significado literal.
La misma idea se encuentra en la Convencién de Viena sobre el Dere-

5 HonnoLp, p. 138. El volumen de comentarios a la convencion, preparado por
BiaNca y BonELL (Commentary), en el que participaron redactores del proyecto y
miembros de las representaciones de los gobiernos a la conferencia de Viena, con-~
templa, como principio metodolégico, que todos los comentarios se inicien con una
historia del texto en estudio.
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cho de los tratados (1969);° su articulo 31 dispone que los tratados
se interpreten de acuerdo con el significado ordinario de las palabras
en su contexto, y a la luz de la finalidad y propésitos de los tratados.

Para realizar esta interpretaciéon del sentido, los autores recomien-
dan acudir a la historia de la convencién, de modo que las fuentes
para desentrafiar el sentido del texto actual sean los textos que les
sirvieron de antecedente (las convenciones de La Haya de 1964 y los
proyectos preparados por UNCITRAL, principalmente), asi como las
discusiones habidas en su formulacién y aprobacién, tanto en las sesio-
nes del grupo de trabajo y de UNCITRAL, como en la conferencia
de Viena. El articulo 32 de la citada convencién sobre el Derecho de
los tratados también aprueba el recurso a la historia legislativa.

Honnold advierte que el recurso a la historia legislativa debe ser
moderado y prudente. Quien quiera servirse de ella para explicar una
disposicién debera demostrar que los antecedentes que aduce realmen-
te revelan la intencién y concepcién que tenian los legizladores y que,
de algin modo, se conservan en el texto vigente. Por eso, no todo
antecedente documental puede ser prueba de que el texto actual tiene
determinado sentido; el hecho, por ejemplo, de que en alguna sesién de
la conferencia de Viena se rechazara una proposicién determinada, no
significa que las concepciones juridicas habidas en esa proposicién que-
daron definitivamente excluidas del texto vigente. La convencién sobre
el derecho de los tratados (articulo 32) dispone que el recurso a la
historia legislativa procede a efecto de “confirmar" una interpretacién
literal o de sentido o para determinar un nuevo significado a un texto
cuyas interpretaciones literal o de finalidad resultan o:curas o irra-
cionales.

Otro recurso es acudir a las distintas versiones oficiales de la con-
vencién, Esta se publicé, oficialmente, en seis idiomas: arabe, chino,
espafiol, francés, inglés y ruso. Puede ser que el texto que en una
version resulta oscuro se esclarezca comparandolo con el de otra ver-
sién oficial. Resultaria dificil admitir que pudieran también ser escla-
recedoras de una version oficial, las traducciones de la convencion
hechas a otros idiomas, por ejemplo las traducciones alemana o italiana.

La interpretacién de la convencién se ira desarrollando paulatina-
mente, por medio de obras doctrinarias de juristas y sentencias de
jueces y arbitros. Unas y otras constituiran el cuerpo doctrinal que
explique, desarrolle y sistematice el nuevo Derecho de la compraventa

¢ Ratificada por México, y promulgada en el Diario Oficial el 14 de febrero de
1975.
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internacional, que contiene en germen la convencién. Los jueces o
arbitros que tengan que decidir controversias regidas por ella deberan
tener en cuenta, esta es otra exigencia del criterio de interpretacién
internacional, las obras doctrinarias que se hayan publicado, aun cuan-
do no fueran editadas en el pais donde tengan jurisdiccién, y las sen-
tencias que otros jueces o arbitros hayan dado en aplicacién de la
convencién, aunque sean o6rganos jurisdiccionales extranjeros.’

b) La buena fe como principio de interpretacién. Cuando la unci-
TRAL realizo la ultima revisiéon del proyecto de convencién, se decidié
incluir en el primer parrafo del articulo 7 el principio de buena fe, no
como una obligacién general de comportamiento de las partes entre
si, sino como un principio de interpretaciéon.® Sin embargo, como obser-
va Bonell,® aun considerando la buena fe como mero principio inter-
pretativo influira en el comportamiento que puede exigirse a las partes.

Es dificil determinar qué significa en concreto la buena fe como cri-
terio de interpretacién. Hay una gran divergencia en las distintas tra-
diciones juridicas nacionales acerca de lo que es la buena fe. Bonell
advierte’ que la convencién habla de buena fe “en el comercio inter-
naciona!”. De ello extrae dos consecuencias. La primera es que no
debe aceptarse como valida, a efectos de interpretar la convencién,
ninguna concepcién de la buena fe derivada de un derecho nacional.
La segunda es que el contenido del principio de buena fe debe deter-
minarse en relacién a las peculiares condiciones y exigencias del co-
mercio internacional,

Afade que también pueden ayudar a descubrir ese significado las
palabras del preambulo de la convencién, que dicen “que el desarrollo
del comercio internacional sobre la base de igualdad y del beneficio
mutuo constituye un importante elemento para el fomento de las rela-
ciones amistosas entre los Estados”, y las que hablan de “la adopcién

7 Podria suceder que un juez se encuentre con gue para resolver una cue§tlén
prevista por la convencién hay dos precedentes judiciales, provenientes de la misma
o diferentes jurisdicciones, que son contradictorios entre si. En principio, el juez
tendria libertad para seguir el precedente que le pareciera mejor o, incluso, dar una
nueva solucién. Pero si resultara que se trata de dos precedentes judiciales, que
estan arraigados, cada uno, en una determinada jurisdiccién, entonces, opina Bon-ell
(Commentary p. 93), que debe seguirse el precedente que corresponda a la juris-
diccién que, de acuerdo con las normas de Derecho internacional privado, fuera
la competente. Esto constituye una excepcién a la regla de interpretacién auténoma.

8 HonnoLD, p. 147, que se apoya en las actas de las sesiones de trabajo, publica-
das en Yearbook IX, 35-36.

9 BoNeLL Commentary p. 84.

10 Idem, p. 86.
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de normas uniformes ... en las que se tenga en cuenta los diferentes
sistemas sociales, econémicos y juridicos”. De esto, opino, se pueden
concluir dos criterios concretos de interpretacién: reciprocidad (bene-

ficio mutuo) e igualdad proporcional (es decir, considerando las dife-
rencias entre las partes).

2. Integracion

El parrafo segundo del articulo 7 se refiere a la manera de solucio-
nar las cuestiones relativas a materias que rigen la convencién, pero
que no estan expresamente resueltas por ella. Se refiere, en otras
palabras, a la manera de solucionar las llamadas lagunas. Dispone que
ante una laguna se procure su solucién con baze en los principios ge-
nerales de la convencién, y si atin asi no es posible resolverla, entonces
se solucione segiin el Derecho nacional aplicable en virtud de las reglas
de derecho internacional privado. El objetivo de esta regla es evitar,
mediante el recurso a los principios generales, que los jueces pudieran
facilmente concluir que determinado caso no esta regido por la conven-
cién y acudir al derecho interno para solucionarlo.

a) Determinacion de una “laguna”. No siempre es sencilla la discri-
minacién, que presupone este parrafo, entre materias regidas y mate-
rias no regidas por la convencién, Ni tampoco la discriminacién subse-
cuente entre las verdaderas “lagunas”, o sea las cuestiones no resueltas
expresamente que, por referirse a materias regidas por la convencién,
deben resolverse conforme a ella, y las “falsas lagunas”, o sea las
Cuestiones no resueltas que, por referirse a materias no regidas por la
convencién, deben resolverse conforme a otro Derecho.

Ciertamente los articulos 4 y 5 prestan una gran ayuda para resol-
ver el problema. Determinan que la convencién sélo rige lo relativo
a la formaci6n del contrato y las obligaciones y derechos que surgen
del mismo; y que no rige lo relativo a la validez del contrato o de
alguna de sus clausulas, a los efectos del contrato en relacién a la
propiedad de las mercancias y a la responsabilidad del vendedor por
las lesiones o muerte que puedan causar las mercancias. Las cuestiones
relacionadas con estos tltimos aspectos, que pueden ser muy numero-
sas, no constituyen verdaderas lagunas y deben resolverse conforme
al Derecho nacional aplicable.

Pero hay casos en los que no es facil determinar si se refieren a
materias regidas o a materias no regidas por la convencién, Honnold

11 HonNoLp, p. 152.
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propone el siguiente: un compradc.:r, después de recibir unos ‘tablones
de fibra, pregunta al vendedor si son a prueba de fuego; éste, por
error, responde que si, y el comprador construye con 'ellos; luego el
comprador se entera que los tablones son en rgalndad m‘flamial?les, y
tiene que reconstruir la obra con nuevo material, é'Poc!x;a exigir r.e‘s-
ponsabilidad al vendedor por los gastos que le ocasion6? La cue.s'tlon
podria plantearse desde el punto de vista de unaf respon.s:abxhdad
extracontractual del vendedor, por considerarse que él cumptho con su
cbligacién al entregar las mercancias conform‘e’ alo conv‘emdo, y que
por lo tanto no seria regida por la convencién; o podria p]antea.r‘se
como una responsabilidad contractual, considerando que la declaracién
del vendedor de que los tablones eran a prueb.a d.e fuego, resultado
de la pregunta hecha por el comprador, constn?uyo un acuerdo .q‘ue
modificé el contrato, y entonces seria un caso regido por la c;rnvencnon.
La validez de uno u otro planteamiento dependeria de las circunstan-
cias del caso: suponiendo que el vendedor sabia'que los tablones se
usarian para construccién, entonces es responsabilidad suya, ctle acuer-
do con el articulo 35, el entregar tablones aptos para ese fin; supo-
niendo que el vendedor ignoraba eso, entonces sélo podria pensarse en
una responsabilidad extracontractual.’® - .

Willen Wis ** da un criterio general para hacer esa distincién: opina
que las materias regidas por la convencién son exc]usi.v.?l-mente _aqu'elilas
sobre las que versa un articulo de la misma. Su opinién se ;ustl‘f.xca.
porque si se permitiera a los jueces y arbitros una mayor amp.xtu.d
para definir lo que rige la convencién, se correria el riesgo de multi-
plicar interpretaciones divergentes.

Una vez determinada una cuestién no resuelta expresamente pero que
debe regirse por la convencion, se debe proceder a buscar su solucién,
conforme lo que dispone el segundo parrafo del articulo 7.

b) Interpretacion por analogia, Bonell™ opina, con raz().xf, que para
solucionar una laguna, antes de proceder a la integrac.l'on de una
norma a partir de los principios generales de la convencién, se debe

12 HonNoOLD p. 154, opina que el caso podria contemplarse como regido por la

convencioén, considerando que algunos de sus articulos entienden el contrato d? con:;
praventa en un sentido amplio, que incluye aspectos respecto de los cuales
1ay un acuerdo formal .
: 13 Wis, W., “"Aspectos de los contratos de compraventa ir_ntemaaonal‘de m.;ltca-
derias no comprendidos por la convencién de Viena de 1980, en Anuario Juridico.
X, 1983, pp. 11 y ss.

14 Bonerr, Commentary, p. 78.
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procurar solucionarla mediante la extensién por analogia de una norma
existente,

Para eso, lo primero es descubrir la norma de la convencién que
se refiere a un caso semejante al que se trata de resolver. Pero ademas,
se debe asegurar que la norma misma no es de caracter restrictivo,
esto es, que no haya sido disefiada para aplicarse exclusivamente a
una situaciéon especifica; pues de ser asi, la misma norma estaria
impidiendo su extensién por analogia a otros casos.

Después se debe analizar si el caso previsto por la misma y el caso
no resuelto son realmente analogos, de modo que resultaria injusto no
darles la misma solucién (argumentum per analogiam).

Bonell™® ofrece el siguiente ejemplo de aplicaciéon de este método. Se
resolvié un contrato de compraventa, y se presenta la cuestién de en
qué lugar debe el vendedor restituir el precio al comprador. Se trata
de una verdadera laguna: es una cuestién referida a materias que rige
la convencién (ver articulo 81-2), pero no esta expresamente resuelta
por ella. La convencién tiene una norma (articulo 57-1-a), no restric-
tiva, que dispone que el comprador (deudor) debe pagar el precio en
el domicilio del vendedor (acreedor). El caso no resuelto y el caso re-
suelto por la norma son realmente analogos, por lo que debe aplicar-
seles la misma solucién. En conclusién, el vendedor (deudor) debera
restituir el precio en el domicilio del comprador (acreedor).

¢) Integracion de normas a partir de los principios generales. Si
la cuestién insoluta no puede resolverse mediante extensién por ana-
logia de una norma existente, entonces se requiere crear o integrar
una nueva norma a partir de los principios generales de la convencién.

Antes de integrar una norma, advierte Honnold,s debe asegu-
rarse que los usos aplicables al contrato tampoco dan solucién.

Algunos principios generales estan expresamente sefialados en la
convencién en diferentes articulos. Asi, el principio de autonomia de
las partes (art. 6), el de buena fe (art. 7-1), el de perfeccionamiento
consensual del contrato (arts. 11 y 29-1), el principio de expedicién,
segun el cua] toda comunicacién entre las partes, después de perfec-
cionado el contrato, surte efectos en el momento en que se expide

(art. 27), y el de que toda demora en el pago causa intereses
(art. 78).

5 BonNELL, Commentary, p. 79.
16 HonNoLD, p. 157.
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an extraerse, mediante inducciéon, del conjunto de. dis-
AR encion. Bonell'” propone estos: la razonabilidad's
POSiCi0n§5 C.le laarca:) rTzzgar la' conducta debida por las partes (ver arts.
i crltBen;9?l ‘13]—1 47, 49, 63, 64, 65 y 73-2 que hablan de un plazo
"l‘i—jé::l;lé"; los arts. 8-2, 8-3, 25, 35-1-b, 60, 72-2, 75, 77, 79.‘11, gg
| 88-2 que hablan de una persona razonable”; y los ‘?rts. 34, ¢
ig );37, 88-2 y 88-3, que distinguen entre qastos o e);cusas IT?ZT:?;;ZS
y ’no razonables o ‘‘excesivos’’); la confianza en alls ma:n esue nes
de la otra parte (ver arts. 16-2-b—, que protege ala g;xr e ng~2 i~
creyendo fundadamente que recibia una oferta 1r]revotca) .e, lyfavor,c?)m
protege a la parte que confi6 en la co_nducta de la otra); et iy g
tractus, que procura mantener la1 ;a;dezz5 czlzl c:;}ntga?to 4c801:19r 51u_1 "
i minacion (ver arts. -2, ~20, ; ; ~13, b -
;?c-l?oZn ) :olatlef)bligacién fie una parte de cooperar pata3;a§er‘1 g'ozmbé(e)‘ael
cumplimiento de la obligacién de la otra (ver arts. d— ; mcm,‘ar m,-_'
65), y la obligacién de la parte que revoca el contlratot e gosib]ememe
tigar los dafios resultantes del incumplimiento de la otra.
traerse otros. . ’
pu;fll:me:s de esos principios generales tienen un Cf)r.xtemcllo Zs:f;:
fico, como el de autonomia de las partes, o el de ‘mmgar 0s rorllee;
Su aplicacién a cuestiones no resueltas no generara mla();or;s er;a 58
mas. Pero hay otros de contenido muy ampho,' como el de bu st
o el de racionabilidad, que deberan ser explxc?dos y determmtanda,
es decir interpretados, en relacién con las cu.estlones que s% prete .
resolver. La interpretacién de estos principios de c.ontem‘o z;mpde]
debera hacerse conforme a la regla prevista en el primer pal'traaeo1 o
art. 7, es decir debe ser una interpretacion que tenga endcu;nterminar
racter internacional del caso. Si, por ejemplo: se ”trata ;1 f g i
si el comportamiento de una persona ha 51dc‘>‘ razorl: "e n ey
tenerse en cuenta lo que seria una conducta ‘‘razona e‘ e Ly
mercio internacional del ramo que se trata, y no lo que seria raz
en el pais del comprador o en el del vendedor. e ] =
d) El recurso al derecho interno. Si la cuestxox'l inso ut.a‘\ nod: e
resolverse mediante extensién por analogia o mtegrac‘non S
norma a partir de los principios generales, entonces, y sélo entonces,

17 BoNeLL, Commentary, pp. 80 y 81. . s
18 g(o)bre lo que significa “‘razonable” en la convencién, ver Diaz Bravo

ién” i idico, X,
“Sobre el concepto de lo razonable en la convencién”. en Anuario Jur

1983, pp. 103 a 110, México.

19 Sobre el contenido del principio de buena fe ver supra I,1,b.
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se debe acudir, para dirimirla, al derecho interno aplicable, de acuerdo
con las reglas de Derecho internacional privado.2°

Estas reglas varian en cada sistema juridico;
corriente de opinién fuerte, que fue recogida e
derecho aplicable a Compraventas internacionales de mercaderias
(La Haya, 1955)21 e ¢] sentido de que la ley aplicable es la del
lugar donde tiene su establecimiento o residencia habitual la parte
que ha de realizar Ja prestacion caracteristica. Por prestacién carac-
teristica se entiende la que no consiste en el pago de una suma de
dinero, y en la compraventa es la entrega de las mercancias; por lo
tanto, segun este criterio, la ley aplicable al contrato de compraventa

es, por lo general, la del lugar donde esté establecido o resida habi-
tualmente el vendedor.,

sin embargo, hay una
n la Convencién sobre

3. Problemas de interpretacién de la convencion

El principal problema que planteara la vigencia de la convencién
es el de conseguir que sea interpretada de modo uniforme. Como va
4 tener que ser aplicada por jueces y arbitros pertenecientes a diversos
paises y educados en diferentes tradiciones juridicas, es muy posible
que la interpreten de acuerdo con sus propias tradiciones, y no con
el criterio internacional que la misma convencién postula,

Que eso ocurra es un riesgo siempre latente. Teéricamente podria
Superarse, como sugiera Bonell,** por medio de ]a constitucién de un
tribunal internacional que conociera de las controversias regidas por
la convencién, o por la de un organismo consultivo que emitiera opi-
niones interpretativas; pero ambas instancias son, por ahora, de muy
dificil realizacion.

Mas realista es procurar superarlo paulatinamente mediante ]a cons-
truccién de un cuerpo doctrinal internacional, compuesto por obras
de doctrina escritas por juristas, por sentencias de jueces y arbitros

20 PranTarD, J. P. (“Un nouveau droit uniforme de la vente internationale:
La Convention des Nations Unies du 11 avril 1980", en Journal du Droit Inter-
national, 115, 1988, 2, avril-mai-juin, Paris, pp. 331 Yy ss.) critica esta referencia
al derecho nacional aplicable, por considerar que contradice el objetivo de uni-
formidad con el que se creé la convencién, y porque le parece ingenuo suponer
que un problema de compraventa internacional, que no puede resolverse por un
texto internacional especializado en la materia, como es la convencién, pueda ser
resuelto por un derecho nacional.

*1 Esta convencién fue sustituida por una nueva del mismo nombre, aprobada
en La Haya, el 22 de diciembre de 1985.

# BoNeLL, Commentary, p. 88 y s.
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sos y costumbres del comercio internacional.
n de una doctrina comun, podra vivir el texto
nterpretado, con flexibilidad

y por colecciones de u
Sélo asi, por la formacié ' -
aprobado como derecho comun y $

mun.

zonable, en forma co _ : :

razo titucion de este cuerpo doctrinal internacional va a tomar
La consti

ifici ; ue requerira ayudas impor-

o A u;of;.oczsosedlcftlcelrl\'tala:g: u);aq considerable bibliografia en
t:a‘::za I:ioer czmpra\}-,enta internacional, elabora'xda a partir dec]l telxto de
convenci de La Haya sobre la materia y del texto e la con-

. or :l:c:;?::a de 1980.2 Se tienen también precedentes judiciales
i : 24 -
;?:;lg:s en aplicacién de las convenciones dg La Haya.de}.:m::l eas ﬁ::_
ciso que las sentencias que los jueces y arl?ltros.pronun 1 Esr:ados
cign de la convencién sean publicadas y difundidas entn'a clys e
partes de la misma. En el seno de UNCITRAL se estudia la posibili-

dad de que esta comisién recoja todas esas sentencias y laudos, los

. i : 3
seleccione y los publique, quiza en forma sintética, en las cinco lenguas

iciales Jaciones Unidas.® .
OE‘Eilelz (‘i:mI:truccién de esta doctrina, la r?ganistica ac:;al.u]ei:ae :::
papel interesante que desarrollar. La rom.ams.tnca es |.mal ::pos g
ternacional, que ha construido una do.ct}'lna mtern.a‘uo'ne:, Zonal |
ceptos principales se expresan en un .1dxo.ma también .m‘e.mad ue, “
latin. Por eso, quienes la cultivan estan hbltes del pre;uxcx:r_ e :ll,-[i by
Derecho nacional es el mejor Derecho pqsnble... y no t@ lan onvcen_
tad para hacer la interpretacion ”intem-aaonal que exige as -
cion. Ademas, los romanistas estan habxtuadgs a“estudx.ar un ti::n "
que contemplé la compraventa como una insmucxon‘de ws gen . ua,l .
decir, como una institucién cuyo rég@m era aphcable.;?or ig g
todos los habitantes de un vasto impeno_ en el ¢.1ue' c.omt'lnan ;::esm-
de diferentes idiomas, costumbres y tradiciones )undnc'as, en es b
tido, la compraventa romana también fue una comprawsn}a intern s
nal, y por esto no es de extrafar que muchas disposiciones pe; i
res de la convencién, como la de no dar efectos al .contrato so r;
propiedad de las mercancias, coincidan con el régimen romano.

v mas am-

23 Pyede verse la bibliografia que ofrev:‘e Con‘-n_r':enrary. pVSA?3 ¥ hli =

plia d¢ Wi, MR., Internationale Bibliographie zum UN- aufrecht, Euro]
rersi S 984

Institut, Universitit des Saarlandes, 1984. . .

2 Estos se han publicado, por unmrorr, en Uniform Lawr Review.

3 \'er Bonsrr, Commentary, p. 91. _ : e i

* Con esta perspectiva romanista hice mis primeros trabapos :obf't %
vencidn: Apame Goooarn, |. “La regla periculam est eﬂxfxffrwmphcad-”w‘ Mo
compraventa internacional de mercaderias”, en Anmario Juridico .
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II. INTERPRETACION DEL CONTRATO DE COMPRAVENTA

El articulo 8 establece las reglas para interpretar las declaraciones
de las partes, escritas o verables, y su conducta. Como habla de las
“declaraciones y actos de una parte”, sin precisar momento, se en-
tiende que se refiere a los realizados antes de la celebracién del con-
trato (entre los cuales se cuentan la oferta y la aceptacién, que son
los actos que perfeccionan el contrato) y a los celebrados después
de ese momento, sea en ejecucién del contrato, sea para modificarlo,

La disposicién parece concebida en relacién a declaraciones o actos
unilaterales, ya que habla de declaraciones y actos “de una parte”.
Sin embargo, se entiende que sus reglas también sirven para inter-
pretar un contrato firmado por ambas partes, ya que el contrato
puede concebirse como declaracién de la parte que lo firma.?

El articulo contiene tres parrafos. El primero establece un criterio
subjetivo de interpretacién: la intencién del declarante. El segundo
define un criterio objetivo: el entendimiento que hubiera tenido una
persona razonable. El tercero da criterios para determinar cual fue

la intencién del declarante o el entendimiento de una persona ra-
zonable.

1. Criterio subjetivo

Las declaraciones o actos de las partes, dice el parrafo primero
del art. 8, deben interpretarse conforme a la intencién de la parte

que las produjo, siempre y cuando la otra parte hubiera conocido o
no hubiera podido ignorar esa intencién.

El resultado es que prevalece la intencién del declarante, siempre
y cuando logre probar que la otra parte la conocié (lo cual suele

xico, pp. 237-249. “La obligacién del vendedor de entregar las mercancias, segiin
la Convencién de Viena, interpretada a la luz del Derecho romano clasico”, en
Estudios en memoria de R. MANTILLA MoLINA, México, Porria, 1984, pp. 47-60.
“La responsabilidad del vendedor por la calidad de las mercancias en la compra-
venta internacional. Una interpretacién romanistica”, en Boletin Mexicano de
Derecho Comparado, XIX, 56, mayo-agosto 1986, México, pp. 425-438.

*7 FArRNsworTH, Commentary, p. 101. En cambio, Honnorp, p. 161, n. 2, opina
que si el documento firmado por ambas partes fue preparado por una, se entiende que
es declaracion de la parte que lo preparo; y si fuese preparado por ambas partes,
entonces seria declaracién conjunta y se regiria por las reglas que prevé el parrafo
tercero del articulo. Pero, como se verd mas adelante en el texto, ese parrafo no

establece reglas especiales, sino reglas para aplicarse a la interpretacién de declara-
ciones o actos de una de las partes.
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ser muy problematico) o que no podia ignorarla (lo cual es menos
problematico).

Nétese que el texto dice “‘no haya podido ignorar”, que es distinto
de “no debia ignorar”. La frase que dice que una parte “no haya
podido ignorar” la intencién de la otra, significa que la intencién de
ésta era manifiesta, de modo que resultaba imposible ignorarla, por
ejemplo, por constar en una carta, o por ser una costumbre entre las
partes. La expresién “‘no debia ignorar” exige una conducta activa de
una parte que tiene obligacién de informarse.

La aplicacién de este criterio hace que ciertos entendidos que haya
entre las partes se apliquen para interpretar sus actos o declaracio-
nes. Por ejemplo, si las dos estan de acuerdo en que la mercancia se
facture a un precio de 50, cuando el precio real es 100, el precio que
el vendedor podra exigir es de 100 aunque la factura diga 50.

2. Criterio objetivo

Si la regla subjetiva no es aplicable, porque falta el conocimiento
actual o posible de la intencién del declarante, entonces las declaracio-
nes y actos de una parte se interpretaran conforme al “sentido que
les habria dado en igual situacién una persona razonable de la misma
condicién que la otra parte”.

De acuerdo con esto, si el declarante llega a probar que su inten-
cion la hubiera entendido una persona razonable, entonces prevale-
cera su intencién. Pero si el declarante no prueba esto, la otra parte
podra probar que ella entendié el acto o declaracién de la otra como
lo hubiera entendido una persona razonable, y prevalecera ese sen-
tido.

De lo anterior resulta que si una parte hace una declaracién am-
bigua, corre el riesgo de que sea interpretada, no de acuerdo con su
intencién, sino segin la intencién de la otra parte.®

Cabe notar que la regla se refiere al entendimiento, no de una
persona razonable en abstracto, sino de una persona razonable en la
misma situacién y de la misma condicién de la parte que recibié la de-
claracion. En consecuencia, el juez que vaya a interpretar una declara-
cién conforme al sentido de una persona razonable, debera tener en
cuenta el idioma, costumbres, experiencias, cultura, papel que desem-
pefia en el contrato y desempefié en sus negociaciones y en su cum-

28 Ver HonnoLD, p. 164.
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plimiento la parte a quien se dirigi6 la declaracién, y luego suponer
lo que seria, en esa situacién y circunstancias, el entendimiento ra-
zonable.

Un caso que puede resultar problematico es el de una oferta ambi-
gua, que es aceptada. Pero ni el oferente, ni el destinatario de la
oferta pueden probar lo necesario, segin lo arriba mencionado, para
que su intenciéon prevalezca. La solucién que le dan Farnsworth y
Honnold ** es que no hay contrato, aun cuando la ambigiiedad se
refiera a un elemento accidental del mismo, como es el plazo de en-
trega de las mercancias.

3. Circunstancias externas a considerar

Para determinar cual fue la intencién del declarante, o cual seria
el entendimiento que daria una persona razonable a determinada de-
claracién, el parrafo tres precisa ciertas circunstancias que deben
tomarse en consideracién. Dice que se deben tener “debidamente en
cuenta” todas las circunstancias pertinentes del caso, especialmente
las negociaciones previas al mismo, las practicas que hubieran esta-
blecido las partes, los usos comerciales y el comportamiento ulterior
de las partes. ' !

Es importante el sefialamiento de que se toman en consideracién
las negociaciones previas al contrato y la conducta posterior de las
partes. El objetivo fue evitar que los jueces, principalmente los de
sistema de common law, que no suelen tomar en cuenta esas circuns-
tancias, se cifieran estrictamente al texto de la declaracién a inter-
pretar. '

Empero, las partes pueden convenir, en uso del principio de auto-
nomia privada que reconoce el art. 6 y con objeto de ganar seguridad
juridica, que en la interpretacion del contrato no se tomara en cuenta
mas que el texto escrito.*

La convencién tiende a dar importancia a la conducta subsecuente
de las partes. Por eso precisa (art. 29) que aun cuando las partes
hayan convenido que toda modificacién al contrato tendra que hacerse
por escrito, cualquiera de ellas queda vinculada por sus actos, si la

*9 FARNswoRTH, “Interpretation of contract”, en Commentary p. 101; HonnoLD,
p. 165. 5

% Como se dijo arriba (Introduccién, p. 2), las partes no pueden convenir
que la convencién se interprete por otras reglas que no sean las que ella establece;
pero si pueden convenir reglas diferentes para la interpretacién del contrato.
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arte actu en correspondencia a esos actos. En otras palabras,
o dpmite que el contrato queda modificado por la conducta subse-
se a i i
cuente de las partes, aun cuando se haya convenido que toda modi-

ficacion debera hacerse por escrito.
III. Usos APLICABLES

El art. 9 de la convencién determina e_l papel que ]osnusos mercan-
tiles juegan en la compraventa internacional. Hc?nno]d no duda en
sefialar que éste es uno de los aspectos sobresalientes <‘:le la conven-
cién. El articulo no da una definicién de uso mercantil, pero de la
redaccién del mismo se infiere que entiende el uso en un sentido am-
plio, que comprende desde las practicas establecidas entre dos partes
hasta los usos ampliamente conocidos y regularmente observados,
Se omite, lo cual es importante, toda referencia a la antigiiedaTd del
uso; posiblemente esto movié a que se utilizara en la redaccién el
término uso, en vez de costumbre.

Relacionado con el tema de los usos aplicables esta el de la interpre-
tacion de términos comerciales comunes. La convencién nada dispone
respecto de esto altimo, por lo que lo méas conveniente para la interpre-
tacion de términos como compraventa CIF, FOB, ex quay, etcétera, es
acudir a los INCOTERMS preparados por la Camara Internacional de
Comercio.** Es recomendable que las partes convengan algo al respecto.

Se contemplan en este articulo tres maneras por las que los usos
mercantiles se hacen obligatorios para un determinado contrato de
compraventa: por consentimiento expreso de las partes (epigrafe 1);
por consentimiento tacito de las partes (epigrafe 2), y por disposi-
cién de la propia convencién (epigrafe 3).

Respecto de la validez de los usos (epigrafe 4) y la cuestién de
la prueba de los usos (epigrafe 5), la convencién remite al Derecho
nacional aplicable,

1. Usos obligatorios por acuerdo expreso de las partes

El inciso a del articulo 9 claramente dice que las partes quedan
obligadas por cualquier uso que hayan convenido y por cualquier prac-

1 HonnoLD, p. 168.

2 INTERNATIONAL CHAMBER OF COMMERCE, International Rules for the Inter-
pretation of Trade Terms, Paris, 1cc, 1980. Esta nueva versién sustituye la ori-
ginaria de 1953, reimpresa con adiciones en 1974 y 1976.
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tica que hayan establecido entre ellas, E] parrafo no dice que el acuer-
do debe ser expreso, pero se entiende que asi debe ser, aunque no
necesariamente por acuerdo escrito, porque el segundo parrafo habla
de casos en que las partes tacitamente acuerdan la observancia de
algin uso.*

No se precisa ninguna condicién objetiva para que el uso sea apli-
cable. Las partes pueden convenir con toda libertad los usos que
quieran observar: pueden ser usos propios de otras regiones, o de
otras ramas mercantiles, u observados en muy reducida escala, Se
aplica aqui el principio de autonomia privada, previsto en el art, 6
de la convencién, hasta el punto que si las partes convinieran un uso
contrario a las disposiciones de la convencién, prevaleceria el uso)
pues se entenderia que ellas han acordado derogar parcialmente esta
ultima.?*

Se dispone que son también obligatorias las “practicas” que las
partes hubieran establecido entre si. Estas practicas ordinariamente
seran las establecidas durante el proceso de negociacién de un con-
trato.®® Es claro que el proceso de negociaciéon va determinando las
bases del acuerdo contractual, y que las partes suelen esperar del
contrato lo que pudieron observar y experimentar durante las nego-
ciaciones. Por eso, la negociacién del contrato es también uno de los
elementos que se deben tener en cuenta para interpretar sus términos
(art. 8-3). Durante las negociaciones, se pueden establecer practicas
relativas a la tolerancia en el cumplimiento de una obligacién ven-
cido el plazo, al uso de un idioma en las comunicaciones escritas, a
la calidad y caracteristicas de las mercancias a entregar, y muchas
otras mas.

En mi opinién también pueden considerarse como practicas esta-
blecidas las habidas entre las mismas partes en contratos anteriores,
de caracteristicas y contenidos analogos. Es muy frecuente entre
comerciantes que tienen tratos continuos (p. e. un proveedor y su
distribuidor) que celebren compraventas sin una previa negociacién,
sino respaldandose en su experiencia comiin, respaldandose, en otras

% BoNEeLL, Commentary, p. 107, en cambio, afirma que el parrafo uno com-
prende también, por no hacer distincidn, los usos que se convienen no expresa-
mente, sino implicitamente; pero él mismo afirma que para que pueda conside-
rarse, conforme al parrafo 1, que un uso se convino implicitamente, se requiere
que cumpla las condiciones previstas en el parrafo segundo.

34+ HonnoLp, p. 173.

% BoNnELL, Commentary, p. 106. HoNNOLD, p. 170.
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palabras, en las practicas establecidas entre ellos, relativas a tiempos
de entrega, modo de pago, posibilidad de devolver mercancias, etcétera.

2. Usos tacitamente convenidos

El sequndo parrafo dispone que se entiende que las partes han
convenido tacitamente un uso relativo al contrato o a su formacién,
si: a) ambas lo conocian y b) es ampliamente conocido y regular-
mente observado en el comercio internacional, en contratos del mismo
tipo y en el ramo mercantil de que se trate.

El primer requisito, el conocimiento del uso, mira a garantizar que
pueda haber una voluntad implicita. El segundo es de caracter ob-
jetivo: asegura que el uso sea conocido y practicado en el comercio
internacional. Quedan asi excluidos tanto los usos poco difundidos,
como los de caracter nacional o local.”®

3. Usos obligatorios por disposicion de la convencion

El mismo segundo parrafo establece que también son obligatorios
los usos que las partes “debian haber” conocido y que sean am-
pliamente conocidos y observados en el comercio internacional. Aguda-
mente, Bonell*” ha observado que aqui el uso se hace obligatorio, no
por un supuesto acuerdo tacito, puesto que las partes no pueden
convenir lo que ignoran, sino por disposicion de la propia conven-
cién, que afirma que los usos ampliamente difundidos y observados
obligan, aunque las partes no los conozcan.

El punto a discutir es cémo juzgar lo que las partes deben conocer.
Habra usos ampliamente conocidos y regularmente observados que
las dos partes deben conocer, pero también otros usos que, siendo
igualmente conocidos y observados, las dos partes o una de ellas no
deben conocer. Si, por ejemplo, en un contrato de compraventa, el
vendedor es un comerciante profesional, y el comprador uno que
apenas comienza a incursionar en el comercio internacional, ;podra

3% HonwoLp, p. 172, dice que puede ser obligatorio un uso local si es “am-
pliamente conocido y regularmente observado por las partes’, pero en ese caso
es obligatorio, no por el parrafo 2 del art. 9, que exige que sea conocido y ob-
servado “en el comercio internacional”, sino por el parrafo 1, que hace obligato-
rias las practicas establecidas entre las partes. Por supuesto que un uso de origen
local o nacional podra ser obligatorio, segin el parrafo 2, si es ampliamente
conocido y difundido en el comercio internacional.

37 BoNeLL Commentary, p. 108.
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el vendedor exigir que sea obligatorio un uso difundido que el com-
prador ignoraba, alegando que éste debia conocerlo? Para solucionar
la cuestién, puede servir el criterio que da el art, 8-2, el de una
persona razonable de la misma condicién, de modo que en el caso el
comprador debia conocer los usos que una persona razonable de su
misma condicién habria conocido.

Las partes pueden hacer inoperante esta disposicién de la conven-
cion. pactando en contrario, esto es, que no se aplicara ningiin uso
que no sea expresamente convenido.

Pero aun cuando se pactara esto, los jueces y arbitros, opina Hon-
nold,* no quedan impedidos para acudir a los INCOTERMS, 0 a otra
obra semejante, para interpretar los términos de un contrato, como
tampoco quedarian impedidos para consultar en obras de Quimica
la explicacién de conceptos técnicos que aparecieran en el contrato.
La definicién de términos, no es tanto cuestion de uso (de hecho),
cuanto de doctrina. El art. 9-3 de uLIs expresamente afirmaba que
los términos de un contrato se interpretaran de acuerdo con el signi-
ficado usualmente dado en e] ramo mercantil correspondiente.

4. Validez de los usos

La convencién, por disposicién expresa del art. 4, nada dispone
acerca de la validez de los usos. Por consiguiente, sera de acuerdo
con el Derecho interno aplicable como se determine esta cuestién.

La invalidez puede derivarse de que el contenido mismo del uso
es contrario a una norma de interés publico del Derecho aplicable al
contrato, o de que el acuerdo para hacerlo obligatorio es defectuoso,
por haber intervenido violencia, engafio u otra causa semejante.

La impugnacién de la validez de uso por defecto en el consenti-
miento, inicamente puede hacerse respecto de usos que se quiso hacer
obligatorios por acuerdo expreso o tacito, segiin lo previsto en el art. 9.
Pero, advierte Bonell con razén,” no puede hacerse contra usos que
son obligatorios por disposicion de la convencién. i

La convencién establece, como se vio arriba, el principio de buena
fe como criterio de interpretacién de la misma. De aqui parte Bonell*®
para concluir que puede desecharse un uso, que segin el art. 9 seria

38 HonnNoLp, pp. 169 y 172,
49 BoNeLL, Commentary, p. 112.
40 Jdem, p. 113,
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obligatorio, si su aplicacién resulta contraria a la buena fe. Puede
pensarse en este ejemplo: el vendedor, sabiendo que existe un uso
ampliamente conocido y regularmente observado, que seria aplicable
al contrato, no se lo manifiesta al comprador, quien, por carecer de
experiencia, no conoce ese uso. De acuerdo al art. 9-2, podria con~
cluirse que el uso es obligatorio porque el comprador, aunque lo ig-
noraba, debia conocerlo. Pero, segiin la opinién de Bonell, el uso no
se aplicaria, porque de hacerlo, se contravendria el principio de
buena fe.

5. Prueba de los usos

Para que un uso sea realmente obligatorio, es necesario que puede
llegar a ser tomado en cuenta por los jueces al dirimir controversias.
Si el juez debe aplicar el uso ex officio, es decir sin necesidad de que
las partes lo invoquen, o si el juez considera solamente los usos cuya
existencia sea probada por las partes, es una cuestién que dirime el
derecho procesal interno del foro competente.

En la mayoria de los sistemas procesales, se sigue la regla de que
el uso tiene que ser probado por la parte que lo invoca, y el juez
decide si el uso es o no obligatorio.

Pero si la controversia se ha sometido a un arbitro, la solucién
puede ser diferente, porque es comiin que las reglas y legislaciones
de arbitraje** faculten o requieran a los arbitros para que tomen en
cuenta los usos mercantiles, sin necesidad de que las partes los hayan
probado.

IV. INTERPRETACION DE ALGUNOS TERMINOS ESPECIFICOS

Para evitar cualquier duda al respecto, los redactores de la con-
vencién establecieron claramente lo que querian significar los términos
“establecimiento” y “por escrito".

# Ver art. VII de la Convencién Europea sobre Arbitraje Comercial Interna-
cional (Ginebra, 1961), el art. 33 de las Reglas de Arbitraje de unciTrRAL (1966);
el art. 13 de las Reglas de Arbitraje de la Camara de Comercio Internacional,
y el art. 28 de la Ley Modelo de Arbitraje Comercial Internacional, preparada
por uncrrRAL (1987). El Cédigo de Comercio mexicano (art, 1432), en cambio,
dispone que los arbitros resuelvan, salvo pacto de las partes, segan las “reglas
de derecho”.
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1. Interpretacion de “establecimiento”

La convencién da una importancia decisiva al concepto de ‘“esta-
blecimiento”, que sustituye al tradicional de domicilio, porque esta-
blece (art. 1) que para que la convencién se aplique el comprador
y el vendedor deben tener su “establecimiento’” en estados diferentes,
No define qué entiende por “establecimiento”, pero los comentaristas
consideran que se trata de un lugar estable, permanente, para la rea-
lizacién de negocios.*?

De acuerdo con eso, no puede considerarse que es un estableci-
miento, por ejemplo, la oficina provisional que pone un vendedor
para llevar a cabo las negociaciones de un contrato importante, Tam-
poco el lugar donde una de las partes simplemente tiene un repre-
sentante autorizado para contratar compraventas

El articulo 10 aclara cual es el establecimiento de una de las partes,
a efectos de definir la aplicabilidad de la convencién, si resulta que
tiene una pluralidad de establecimientos, lo cual suele ser frecuente
en empresas involucradas con el comercio internacional. Dispone (art.
10 inciso a) que se tomara como establecimiento el lugar que tenga
mas relacion con el contrato y su cumplimiento. No es decisiva, para
este efecto, la distincion entre empresa matriz y empresa filial. Puede
ser, por ejemplo, que una empresa tenga su sede principal en un
Estado. En este caso el establecimiento a considerar para determinar
la aplicabilidad de la convencién seria el de la empresa filial, que
fue el que guardé una relacién mas estrecha con el contrato.

Para definir cual de varios establecimientos es el que guarda mayor
relacién con el contrato, precisa la convencién (mismo articulo 10,
inciso a) que deben tomarse en cuenta las circunstancias conocidas
o previstas por las partes en el momento del perfeccionamiento del
contrato o en cualquier momento anterior a ello, El articulo habla
primero de las circunstancias conocidas o previstas antes de la cele-
bracién y posteriormente de las conocidas en el momento del perfec-
cionamiento. Sin embargo, parece mas conveniente tomar en cuenta
primero las conocidas o previstas en ese momento, y luego las cono-
cidas o previstas con anterioridad.** A veces no sera facil determinar
cual es el lugar que guarda mas relacién con el contrato, por ejem-

%2 Ver ApaME GoppArp, ]. “Ambito de aplicacién de la convencién sobre
compraventa internacional de mercaderias”, en Revista de Investigaciones Juridicas,
Escuela Libre de Derecho, Nimero 13, México, 1989, pp. 509-531.

43 Asi opina Rajsky, J. “Place of business”, en Commentary, p. 117.
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plo, cuando el contrato se perfeccioné en un lugar, pero debe ejecu-
tarse en otro. Los jueces y arbitros tienen aqui, como en muchos otros
aspectos de la convencién, un campo propicio para desarrollar una
interpretacion adecuada a las necesidades del comercio internacional.

Puede darse el caso, aunque no sea lo habitual, que una de las
partes de una compraventa internacional no tiene un establecimiento
en el sentido definido arriba. Entonces, la convencién dispone (art.
10), que se tendra en cuenta el lugar de su “residencia habitual”.
Este concepto de residencia habitual puede dar lugar a divergencia
de interpretaciones, ya que en algunos sistemas juridicos se entiende
simplemente como el lugar donde efectivamente se encuentra una per-
sona, mientras que en otros se requiere ademas de la presencia fisica
la intencién del sujeto de permanecer o residir en ese lugar.*

2. Interpretacion de la expresion “por escrito”

En general, la convencién mantiene un principio de informalidad,
de suerte que no requiere para el perfeccionamiento del contrato la
forma escrita (art. 11), ni para la validez de la oferta o de la acep-
tacién de una oferta (arts. 14 y 18), ni tampoco para las comunica-
ciones que deben hacerse las partes.*s

Pero hay dos articulos en que se refiere a comunicaciones “por
escrito”. El art. 21-2 habla de la carta o comunicacién “por escrito”
que contiene la aceptaciéon tardia o extemporanea de una oferta. Y
el art. 29-2 que habla de un contrato “por escrito”, que establece
que toda modificacion tendra que realizarse “por escrito”.

En la conferencia de Viena se decidié aadir al proyecto presen-
tado por UNCITRAL el actual art. 13 que dice que la expresién “‘por
escrito” comprende el telegrama y el telex. El interés principal de

4t RAJSKY, op. cit. p. 118 seiala que el concepto de residencia habitual se ha
usado en numerosas convenciones de derecho internacional privado, por ser un
concepto que denota exclusivamente el hecho de tener objetivamente la residencia
en determinado lugar. En cambio, LoEwe, R. (“Campo de aplicacién de la con-
vencién de las Naciones Unidas sobre la compraventa internacional de mercade-
rias y problemas de derecho internacional privado conexos”, en Anuario Juridico,
X, 1983, p. 24, México) sostiene que en algunos sistemas juridicos el concepto
de residencia habitual exige la intencién de residir, y que hay tal divergencia de
opiniones en torno a lo que significa residencia habitual, que el Comité de Mi-
nistros del Consejo de Europa ha hecho una recomendacién al respecto, para
que sea tomada en cuenta por los legisladores de los paises de la regién,

5 Ver arts. 39-1, 43-1, 46-2 y .3, 63-1, 67-2, 71-3, 72-2, 794 y 88-1.
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quienes presentaron la iniciativa de este articulo era proteger las
modificaciones al contrato hechas por telegrama o telex.*

Debe tenerse en cuenta que, de acuerdo con la convencién, el con-
trato puede ser por escrito por disposicién de las partes, o porque
una de las partes tenga su establecimiento en algin Estado que haya
hecho la reserva prevista en el art. 96, segin la cual el contrato
tendra que hacerse por escrito, cumpliendo con los requisitos previs-
tos en la ley nacional del Estado que hizo la reserva.+’

* Fue una enmienda presentada por la Repiblica Federal de Alemania. Ver
el “Acta Resumida” de la 7a. sesién de la Primera Comisién, parrafos 71-77, en
Conferencia de las Naciones Unidas sobre los confratos de compraventa inter-
nacional de mercaderias. Documentos Oficiales, Nueva York, 1981, p. 291.

47 Ver "La forma del contrato de compraventa internacional”,



