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LA INSTITUCION JURIDICA DEL SEGURO EN MEXICO

Jos¢ GomMEZ GorpoA

Sumawrio: I. Prélogo. Il. El contrafo de seguro. III. El seguro de
vida y sus caracteristicas modernas.

I. PréLOGO

La institucién juridica del seguro, ha tenido en México un desenvol-
vimiento de relativo volumen, hasta quizas en los ultimos afios, en
los cuales se ha despertado una conciencia propicia al aseguramiento
de personas y bienes.

El fundamento del seguro, desde el punto de vista de su motivacién
estriba definitivamente, en el interés econémico que pueda despertar.

Cuidar econémicamente, de personas y sus causahabientes, asi como
de sus propiedades, es lo que justifica la adquisicién del seguro.

El tratadista espafiol Fernando Sanchez Calero, expresa que “segun
una definicion ampliamente admitida, la esencia del seguro consiste
en la cobertura reciproca de una necesidad fortuita y valorable en di-
nero, por parte de personas sometidas a riesgos del mismo género”.

Dicho concepto definitorio se divide entonces en la existencia de una
necesidad econémica, futura e incierta.

Dicha necesidad, cuantificable en dinero, tendra como contrapar-
tida un satisfactor, que cubra esa eventualidad de riesgo, de donde
surge propiamente el seguro, como la cobertura, frente a esa necesi-
dad econémica.

Ahora bien, para que el seguro pueda ser el satisfactor del riesgo,
en la forma mas econémica posible, ha resultado indispensable que un
conjunto de personas, sujetas a esa eventualidad, en circunstancias
semejantes, contribuyan, mediante una aportaciéon econémica, que sus-
tenta el caudal necesario para cubrir el riesgo de cualquiera o de
todas ellas.

Es asi como los calculos matematicos, que los actuarios, como téc-
nicos en la materia, llevan a cabo, establecen las bases que contemplan
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las necesidades a cubrir, de acuerdo con el mundo de asegurados, la
cuantificacién de los riesgos y su incidencia, mas o menos aproximada,

Sera asi necesario, en este complejo conjunto de elementos, medir
las necesidades a cubrir, en funciéon del monto del riesgo y el nimero
de siniestros previstos, obtenidos o calculados, fundamentalmente por

la experiencia.
Los elementos principales del seguro seran:

1. El interés asegurable, el cual se cuantifica al establecerse la rela-
ciéon entre asegurador y asegurado.

Como ejemplo pudiéramos establecer las cifras en que una persona
estima que puede valer su vida productiva, ya sea total o parcial, en
funcién de la capacidad de pago, de la prima o cuota de seguro
correspondiente.

También sirve de ejemplo el valor de reposicién, en cualquier tiempo
de la vida del seguro, de un bien material determinado.

2. El riesgo, como la posibilidad de que ocurra el siniestro, mas o
menos previsto y contra el cual se toma el seguro.

La cuantificacién del riesgo, como acto o suceso méas o menos previ-
sible es quizas el elemento econémico mas relevante en el negocio del
seguro, pues de ello depende el monto de la prima a cubrir y la reposi-
cién econémica del interés asegurado.

3. Los sujetos o partes, que intervienen en el seguro, son también
determinantes por cuanto deben asumir obligaciones concurrentes, el
asegurador, que se compromete a cubrir el riesgo asumido, y el asegu-
rado, a pagar el costo correspondiente, en el concepto de que el
contrato ha de ser conmutativo, o sea que debe haber equidad en sus
respectivos derechos y obligaciones.

Clasificaciones del seguro:

El seguro como institucién juridica de proteccién, se clasifica en:
a) seguro de personas y b) seguro de bienes.

.Pudiera decirse, en el mismo orden de ideas, que la clasificacion pu-
diera ser: A) seguro de vida y B) seguro de dafios,

Existen en nuestro Derecho, los que se denominan ‘‘seguros socia-

les”, que tienen una reglamentacioén especial, al margen de las leyes
mercantiles fundamentales.
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A. Los seguros de personas se clasifican en:

1. Seguros de vida, en los que el riesgo consiste precisamente en
la muerte de la persona asegurada.

Los indices de mortalidad son fundamentales a este respecto, toman-
do en cuenta la edad, el estado fisico de la persona asegurada, su
actividad, el medio fisico, climatico y ambiental en que actia y demas
elementos constitutivos del riesgo.

2. Seguro de retiro. También es asegurable, respecto de la persona,
su retiro de las actividades productivas, por el transcurso de determi-
nado tiempo o por incapacidad sobrevenida por enfermedad o cual-
quier otro impedimento fisico.

El seguro de retiro podriamos ubicarlo entre los seguros sociales,
toda vez que se otorga especialmente a empleados ptiblicos que han
cumplido muchos afios de servicio piblico y al dejar el empleo, por
razones de edad tienen asi una suma de dinero, que pueden invertir
en vida en algin negocio o en una cuenta de inversién que les pro-
duzca una renta fija,

3. Seguro de accidentes y enfermedades. A este respecto existen
diversas modalidades, muchas de ellas establecidas por disposiciones
legales.

En efecto, en los medios de transporte terrestre, maritimo o aéreo,
suele disponerse que las empresas que dan el servicio aseguren a sus
usuarios en caso de muerte en el trayecto o por las lesiones o pérdidas
de 6rganos o miembros que sufran.

En los dltimos afios, dado el alto costo de los servicios médicos,
hospitales, operaciones, etc., se ha incrementado el nimero de seguros
de gastos médicos mayores.

B. El seguro de darios o de bienes se clasifica segin el bien asegu-
rable en:

1. Dafos causados por: Incendio o explosién.

2. Darfios causados por: Teremoto, erupcioén, inundacién, ciclén, ma-
remoto, hundimiento, alud, etc., todos ellos provenientes de fenémenos
de la naturaleza.

3. Seguro de automdéviles: Quizas por su enorme nimero, este
seguro ha proliferado de manera inusitada y su complejidad ha pro-
vocado serios conflictos en muchas partes del mundo y recientemente
en nuestro pais, abriéndose la posibilidad de establecerse su obligato-
riedad, por sus efectos frente a terceros, configurandose asi el seguro
legal de tipo social.
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4. Seguro de responsabilidad civil y riesgo profesional, que se con-
figura como consecuencia de los dafios que se ocasionan a terceros,
cuando se utilizan instrumentos que contengan una posibilidad de daiio
a esos extranos.

5. Agricola, que puede comprender el seguro agricola y ganadero y

6. Seguro de crédito, para garantizar, como su nombre lo indica, el
pago de los créditos contratados.

II. EL CONTRATO DE SEGURO

La Ley sobre el contrato de seguro en México lo define en su art, lo.,
cuando expresa que: “Por el contrato de seguro, la empresa asegu-
radora se obliga, mediante una prima, a resarcir un dafio o a pagar
una suma de dinero, al verificarse la eventualidad prevista en el
contrato.”

Solamente las Institucionesy las Mutualidades de Seguros, podran
practicar la actividad aseguradora, atento lo dispuesto por el art, 3o.
de la Ley General de Instituciones de Seguros, cuando expresamente
declara que: “I. Se prohibe a toda persona fisica o moral distinta de
las sefialadas en el art. lo. de esta Ley, la practica de cualquiera ope-
racion activa de seguros en territorios mexicanos."

La mexicanizacion del seguro es una de las caracteristicas mas
significativas en nuestro sistema juridico, toda vez que se prohibe en
la frac. II del mismo art. 30. citado contratar con empresas de seguros
extranjeras, cuando dice:

"Se prohibe contratar con empresas extranjeras:

1) Seguros de personas cuando el asegurado se encuentre en la
Republica al celebrarse e] contrato:

2) Seguros sobre bienes que se transporten en territorio mexicano
a territorio extranjero, o viceversa, cuando los riesgos queden a cargo
de personas domiciliadas en el pais. Las instituciones de crédito no
otorgaran créditos comerciales cuando se hubiere pactado el seguro
€n contravencion a lo dispuesto en este inciso;

3) Seguros de cascos de nave o aeronaves y de cualquier clase de
v.ehiculos, contra riesgos propios del ramo maritimo y de transportes,
siempre que dichas naves, aeronaves o vehiculos sean de matricula
mexicana o propiedad de personas domiciliadas en la Republica;

_"” Seguros de crédito cuando el asegurado esté sujeto a la legisla-
Cion mexicana;
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5) Seguros contra responsabilidad civil, derivada de eventos que
puedan ocurrir en la Republica, y

6) Seguros de los demas ramos de dafios, contra riesgos que puedan
ocurrir en territorio mexicano.

Las Instituciones de Seguros deberan obtener la concesién federal
correspondiente de la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico y se
regiran por la mencionada Ley General de Instituciones de Seguros,
excepto el Seguro Maritimo, que se regira por las disposiciones rela-
tivas del Cédigo de Comercio y por la Ley de Instituciones de Segu-
ros en lo compatible y los seguros sociales quedaran sujetos a las leyes
y reglamentos sobre la materia. (Arts. 3 y 4 de la LGIS.)

El contrato de seguro es bilateral, oneroso, conmutativo y formal.

Debera hacerse constar por escrito y la empresa aseguradora esta
obligada a entregar al asegurado una péliza en la que consten los
derechos y obligaciones de las partes, a saber: I. Los nombres, domi-
cilios de los contratantes y firma de la empresa aseguradora; II. La
designacién de la cosa o de la persona asegurada; III. La naturaleza
de los riesgos garantizados; IV. El momento a partir del cual se
garantiza el riesgo y la duracién de esta garantia; V. El monto de la
garantia; VI. La cuota o prima del seguro; VII. Las demas clausulas
que deban figurar en la péliza, de acuerdo con las disposiciones legales,
asi como las convenidas licitamente por los contratantes.

De suma importancia es la determinacién del momento en que el
seguro empieza a producir sus efectos o sea, el momento en que nace
la responsabilidad de la aseguradora, toda vez que el siniestro puede
producirse en cualquier momento.,

A estos efectos, el contrato de seguro se perfecciona desde el ins-
tante en que el proponente, que puede serlo la propia Institucién a
través de sus érganos representativos o sus agentes comisionistas auto-
rizados, tuviere conocimientos de la aceptacién de la oferta.

Obtenida la aceptacién y perfeccionado asi el contrato, el asegurado
esta cubierto del riesgo previsto.

Como contrapartida en favor de la Institucién Aseguradora, el ase-
gurado debe abonarle el importa de la prima o precio del seguro, en
el domicilio de aquélla, salvo pacto en contrario. Art. 31 de la LG.
del C. del Seg.

Por otra parte, el riesgo debera existir después de la celebracién
del contrato; en otias palabras, la materia de la convencién, que es
el riesgo, debera permanecer después del perfeccionamiento del con-
trato, De lo contrario el contrato sera nulo.
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Igualmente el contrato dejara de tener efectos si al celebrarse el
contrato el siniestro se hubiese ya realizado.

[II. EL SEGURO DE VIDA Y SUS CARACTERISTICAS MODERNAS

Tratandose de un contrato oneroso, en el que las partes, como en
todo acto mercantil buscan obtener el beneficio econémico, la em-
presa aseguradora recibe como prestacién las “‘primas”, con las cuales
constituye las “Reservas”, que son las sumas de dinero que, como
su nombre lo indica, respaldan o sustentan las obligaciones de las
aseguradoras para cubrir los siniestros, sus gastos operativos Yy los
rendimientos del capital de las mismas.

El régimen de inversién de las Reservas, por las compaiiias de
seguros, debe ser objeto de la regulacién mas severa, pues de ello
depende el éxito de su operacién en general.

Una empresa, cuyo objeto social es cubrir los riesgos en que puedan
incurrir las personas y sus bienes, debe ser ejemplar y cristalina en
sus operaciones y especialmente en ¢l manejo de sus reservas y poder
asi crear confianza en sus asegurados, de que al ocurrir el siniestro
previsto, el seguro restafiara la herida econémica.

En materia de seguros de vida, de manera muy especial, se ha
contemplado en los dltimos lustros un fenémeno econémico, generador
de desconfianza y de crisis en esta materia.

En efecto, por mucho tiempo, antes de que apareciera el fenémeno
de la “inflacién”, cualquier persona fisica tomaba un seguro de
vida, de acuerdo con su nivel econémico, sus necesidades y sus posi-
bilidades econémicas, cubriendo la prima correspondiente y cuando
ocurria el fallecimiento, sus deudos o beneficiarios cobraran el importe
del seguro, sustituyéndose con &l, el ingreso que en vida aportaba el
asegurado.

Pero en el momento en que aparece en el mundo el “fendmeno
inflacionario”, consistente en el deterioro del poder adquisitivo del
dinero, el asequrado que cubre sus “primas” con un poder adquisi-
tivo determinado, al cabo del tiempo se va a encontrar, o sus benefi-
ciarios, que el dinero que reciben al ocurrir el fallecimiento es muy
inferior en poder adquisitivo que el que se pag6é en primas.

A mayor abundamiento, los beneficiarios que normalmente recibiran
el importe de la suma asegurada, ésta tendra una capacidad de com-
pra muy inferior a la estimada al adquirirse el seguro, como conse-
cuencia de la devaluacién de la moneda, resultado de la inflaci6n.

e ———————
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En estas lamentables condiciones, surgié en diversos paises, ame-
nazados con este fenémeno, la respuesta o antidoto correspondiente
y asi en los Estados Unidos aparecié el “'vida universal” (Universal
Life), que no es otro que un seguro de vida contra la inflacion.

Dicho seguro antiinflacionario consiste en que una parte de las
Reservas Técnicas de la Compaiiia de Seguros respalda la operacion
propia del seguro de vida o sea la proteccion, y la otra parte se in-
vierte en valores de renta fija, que por el fenémeno inflacionario han
subido sus tasas de interés a la estratésfera.

De esta suerte, el sequro de vida tiene dos vertientes: la primera
en la que la suma asegurada fija, estimada por el asegurado, queda
garantizada por la péliza y la segunda, el incremento que se obtiene,
en favor del asegurado y/o de sus beneficiarios, por la acumulacién
a la suma asegurada de los rendimientos, tan elevados, que se van
obteniendo de la inversién de parte de las reservas en valores de renta
fija (Cetes, Petrobonos, aceptaciones bancarias, pagarés, etcétera).

La consecuencia inmediata de esta trascendental modificacién del
seguro de vida, consiste en que, si por un lado, por la inflacién la
suma asegurada que reciben los beneficiarios del asegurado, ha per-
dido valor o poder adquisitivo, por el otro lado, se recibiran muchos
mas pesos, producto de las altisimas tasas de interés a las que la
compaiiia de seguros impuso parte de las reservas del asegurado.

El seguro “vida universal' no tuvo en los Estados Unidos el éxito
previsto, toda vez que se trata de un pais casi sin inflacién (dos o
tres por ciento anual). En cambio en México en que la tasa inflacio-
naria ha rebasado el cien por ciento, este seguro capitalizable, deno-
minado "Provida” y practicado ya genéricamente en todo el mundo
del seguro mexicano, ha tenido un éxito definitivo, al recibirse por
los beneficiarios un volumen tal de pesos mexicanos que compensan
el deterioro de nuestra unidad monetaria.

Sin embargo, con motivo de la implantacién del Pacto de Solida-
ridad Econémica, como un plan antiinflacionario, cabe preguntarse si
a corto o mediano plazo, lograremos abatir la inflacién.

Por otra parte, en nuestra Ley sobre el Contrato de Seguro, en el
Titulo Tercero, intitulado *‘Disposiciones especiales del contrato de se-
guro sobre las personas”, se amplian los riesgos a cubrir, en relaciéon
a la persona humana, tanto en su existencia, su integridad personal,
salud o vigor vital (Art. 151 de la L. del C. del Seg.).

Pero es mas, en el Art. 152 de la misma Ley, el seguro de personas
puede cubrir un interés econémico de cualquier especie, que resulte
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de los riesgos de que trata el Titulo sobre disposiciones especiales
del seguro de personas.

Igualmente pueden adicionarse al seguro de vida, prestaciones in-
dependientes en absoluto, de la muerte misma.

Por ejemplo, puede pactarse en este seguro, que el que asegura
su vida por una determinada suma, puede, conforme se van consti-
tuyendo o engrosando sus reservas, invertidas por la compaiiia, hacer
uso de ellas, durante su existencia, obteniendo préstamos a cargo de
dichas reservas para propias inversiones, gastos escolares de sus hijos,
vacaciones, enfermedades o contingencias de cualquier indole.

Estas posibilidades en los seguros de vida modernos, que les dan
gran flexibilidad, permiten también, a criterio del asegurado, dismi-
nuir o aumentar sus sumas aseguradas, de acuerdo a su conveniencia,
creandose asi en el seguro de vida un instrumento de protecciéon de
la existencia y un instrumento de ahorro, del que se puede disponer
en el momento deseado.



